
In Europa sind wir führend im Vertrieb und in der Herstellung von Maler-Werk-Zeug. Mit rund 1.400 Mitarbeitern in 17 Ländern bietet 
die Storch-Ciret Group ihren Kunden Maler-Werk-Zeug, Profigeräte und damit verbundene Dienstleistungen an. Wir erwirtschaften 
einen Jahresumsatz von fast 200 Mio. €. Seit vielen Jahren können wir ein starkes Wachstum verzeichnen und wollen das in der  
Zukunft fortführen.

Das bieten wir Dir:
•	 Abwechslungsreiche und herausfordernde Aufgaben in einem innovativen, 	
	 mittelständischen Unternehmen mit erstklassigen Produkten
•	 Ein dynamisches Arbeitsumfeld mit viel Freiraum und Eigenverantwortung
•	 Eine gezielte Vorbereitung auf Dein neues Tätigkeitsfeld
•	 Eine moderne IT-Ausstattung und einen Firmenwagen, auch zur privaten 		
	 Nutzung
•	 Eine leistungsabhängige Vergütung (Fixum, Zielprämien) 

Du möchtest unser Team bereichern?  
Dann freuen wir uns auf Deine vollständigen Bewerbungsunterlagen 

mit Angabe Deines Gehaltswunsches und des frühestmöglichen

Eintrittstermins. 
Für Vorabinformationen steht Dir Thomas Steger 
unter Tel.: +49 160 7119291 gerne zur Verfügung.

STORCH Malerwerkzeuge & Profigeräte GmbH
Platz der Republik 6  
42107 Wuppertal

t.steger@storch.de 
www.storch.de

STORCH zählt zu den 
attraktivsten Arbeit-
gebern im deutschen 
Mittelstand

Für herausragende  
innovative Leistungen  
und nachhaltigen wirt-
schaftlichen Erfolg 

Jetzt bewerben per    oder  

Deine Aufgaben:
•	 Du und Deine Gruppe vermarkten unsere Produkte und Systemlösungen 
	 in Deinem Bezirk.
•	 Von Deinem Home-Office aus organisierst Du die Betreuung und Beratung 	
	 Deiner Zielkunden (KAM) in Zusammenarbeit mit unseren Leithändlern 
	 und stehst in regelmäßigem persönlichem Kontakt mit ihnen.
•	 Du übernimmst das Coaching einer kleinen Gruppe von Verkaufsberatern 		
	 und bist verantwortlich für die Planung und Steuerung von Vertriebs-
	 maßnahmen sowie die Einhaltung der definierten Ziele.
•	 Du unterstützt und vertrittst den Regionalverkaufsleiter.
•	 Deine Tätigkeit ist geprägt von Organisationsvermögen und 
	 Eigenverantwortlichkeit.

Das bringst Du mit: 
•	 Außendienst- und/oder erste Führungserfahrungen sind wünschenswert, 		
	 aber kein unbedingtes Muss; idealerweise kennst Du unsere Produkte  		
	 aus Deiner täglichen Arbeit.
•	 Abgeschlossene Ausbildung mit kaufmännischem Schwerpunkt,  
	 z. B. Großhandelskaufmann (m/w/d) oder handwerkliche Ausbildung wie 		
	 Maler (m/w/d) und Lackierer (m/w/d) oder vergleichbare Qualifikation.
•	 Sympathisches Auftreten und Freude daran, Deine Kunden und Mitarbeiter 	
	 zu begeistern und zu überzeugen.
•	 Hohes Maß an Neugier, Engagement und Bereitschaft, Deine Mitarbeiter 		
	 und Dich weiterzuentwickeln. 

Zur Verstärkung unseres Vertriebsbereiches suchen wir Dich als 

Bezirksverkaufsleiter (m/w/d) im Außendienst 
für den Großraum nördliches NRW

https://storchciret.videobewerbung.de/
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